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HOLD HJULENE | GANG
~ 0gad ndr kaden hopper of

Med en Cykelhandlerforsikring far du hurtig hjaelp, hvis
uheldet er ude. Forsikringen er udviklet i samarbejde
med Danske Cykelhandlere og du kan veelge en daekning,
der passer praecis til din forretning.

Vi gor det enkelt for dig

Du far én samlet police, uanset antal daekninger, og én samlet
faktura. Du kan veelge manedsbetaling via betalingsservice, sa du
fordeler udgiften pa hele aret.

Ingen papirer at holde styr pa

Pa Mine Sider kan du altid finde en oversigt over dine forsikringer.
Her kan du ogsa anmelde skader og @&ndre dine forsikringer.

Vi hjzelper dig

Ring til os pa 70 12 12 22. Vi kender din branche og er klar til at
hjeelpe dig med en forsikring, der passer til din forretning.

Her mere om Cykelhandlerforsikring pa
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Prolog

Vi kender det fra Tour de France: Lgbet indledes med en sé&kaldt
prolog, inden de "rigtige” etaper begynder. Prologen er ofte en kort
enkeltstart, hvor man far mulighed for at se hver enkelt rytter for sig.
Jernmaendene pé hest tager altsa fat pa lgbet ved at kgre for sig selv,
man ma ikke ligge pa hjul — det skal ske med afstand til hinanden.
Det med afstand er ikke leengere kun for enkeltstartsryttere, men er
blevet en del af vores hverdag med en verdensomspandende virus.
Som skrevet i lederen i forrige udgave af CYKELbranchen ser det ud
til, at vores branche efter en

periode, hvor vi alle holdt ...Har det Coronaforlab,

vi netop har veeret igen-
nem i foraret, kun veeret
prologen, hvor vi nu (for-
héabentlig ikke) venter
pa de lange etaper med
diverse restriktioner for
vores adfeerd? ...

vejret, har faet rigeligt at se
til med den ukendte faktor,
om vi kan blive ved med at
fa lagrene fyldt og levere til
kunderne. Fabrikkerne, der
producerer til branchen, har
jo staet stille i en periode, og
den ekstraordinzere travlhed
i butikkerne og pa veerkstederne, kommer til at stille krav til leveran-
dgrerne. Heldigvis er Danske Cykelhandleres leverandgrmedlem-
mer virksomheder med fingeren pa pulsen, sa der er ikke tvivl, at
der bliver gjort alt, hvad der overhovedet kan ggres, for at holde
forsyningskeederne i gang. MEN; den ukendte faktor er her det med
prologen: Har det Coronaforlgb, vi netop har veeret igennem i for-
aret, kun veeret prologen, hvor vi nu (forhdbentlig ikke) venter pa
de lange etaper med diverse restriktioner for vores adfeerd? Det kan
kun tiden vise, men det vi ved er, at den Tour de France-prolog, der
skulle have veeret kgrt pa dansk jord i 2021, er flyttet til 2022. Danske
Cykelhandlere er med i diverse fora i forhold til den danske Tour de
France-organisation, Grand Départ Copenhagen Denmark. Her har
vi mulighed for at komme med indspark til, hvordan Danmark — og
dermed cykelbranchen — far mest gavn af arrangementet, nar man
kigger p& gkonomi, omtale, cykeltiltag osv. Man mé se pa det posi-
tive, og udskydelsen giver os faktisk endnu bedre tid til og forudseet-
ninger for at fa det optimale ud af arrangementet.
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Elcyklen rykker

Ny stor undersggelse fra SHIMANO viser, at en ud af fire
europaiske cykelbrugere allerede benytter en elcykel
eller pateenker at gore det.

Pa besgg hos Rolko Scandinavia ApS

Til denne udgave af fagbladet har vi veeret pa besgg hos
Danske Cykelhandleres nye leverandgrmedlem, Rolko, for
at kunne forteelle selskabets historie.

Det er da utroligt, hvad ens
brancheforening kan hjaelpe med!
Som medlem af Danske Cykelhandlere far du
en lang raekke fordele.

Mavics fremtid sikret
Overtaget af den franske investeringsgruppe
Bourrelier Group.

Fa certifikatet Din Cykelfagmand ELITE
6 er blevet godkendt. Skal din forretning vaere den naeste?

Cycling Sports Group forhandler strategi
Cannondale og GT laver om pa lanceringscyklussen.

Sporgsmal og svar om trepartsaftalen om AUB m.v.

Nyt midlertidigt lentilskud
Fra 1. maj til 31. december 2020 far private arbejdsgivere
automatisk et midlertidigt lgntilskud for elever.

FASTE RUBRIKKER
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Pressemeddelelser

Oversigt over cykellase med Varefakta
Nyheder

Messekalender

Danske Cykelhandleres leverandgrmedlemmer
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Percentage likely to buy or use an
e-bike and their motivations
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Elcyklen rykker

Elcykelrevolutionen har for alvor faet fat over de sidste &r. Hvad der
for var et sjeeldent syn pé de europeeiske cykelstier, er nu efterhén-
den mere reglen end undtagelsen og viser tydeligt et paradigmeskift
indenfor cykelbranchen.

[ en ny undersggelse er mere end 13.000 personer fra 11 europaeiske
lande blevet udspurgt. Resultatet er temmelig opsigtsveekkende og
viser, at 24% af de adspurgte allerede ejer en elcykel.

Tallene stammer fra SHIMANO STEPS E-bike Index 2020, der sam-
menholder forbrugernes holdning og gnsker pd tveers af landene
omkring motivation og gnsker til brug af elcyklen omkring pendling,
fritid og transport.
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Tallene viser mange spaendende tendenser

- England ligger med 7% blandt de adspurgte, som vil prgve en elcy-
kel i bunden, mens Italien ligger i toppen med 30%

- | lande som Danmark, Schweiz og England er der tydelige tegn
blandt den yngre generation mellem 18 og 24 &r, at de fremover vil
bruge en elcykel end alle de gvrige aldersgrupper

- Til spgrgsmaélet om, hvorfor de vil skifte til elcykel, er fysisk aktivi-
tet og godt helbred de afggrende faktorer.

- 31% af de adspurgte, som allerede har en elcykel vil primeert benyt-
te den til fritid og familicere aktiviteter. Alligevel vil 28% benytte
den til daglig pendling



TEKST: TORBEN FINN LAURSEN
GRAFIK: SHIMANO

Sweden
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og stejle stigninger, mens 30% forventer at kunne forbedre deres e e e e i

it money  on trivel Sataece!
ridery prediciabis werpmany

fysiske form og 22% deres mentale helbred.
- I nogle lande er der store forskelle pa brug af cyklen. I Holland
benytter hele 78% cyklen mindst en gang om méneden. For 39%

vedkommende er valget af en elcykel primeert for at ggre det let- Relationship between current cycling
tere. Og med hjeelp op til 25 km/t, hvem kan s lige argumentere free y e o
mod det?
- Ogsé miljofaktorer spiller ind, 18% af de adspurgte vil skifte til elcy- p—ganr, 0 18 Uity 2o iy o 1 o 8-k
X . . . Respondents B Nt Uikety to buy or ubs an o-Bike
kel fordi de er bekymret for miljget. For aldersgruppen 18 til 24 ar
er dette tal endnu hgjere, 26% 1800 12
200
Overordnet set ser det ud til, at den verdensomspaendende Covid- v — L

Lirs
krise pa den anden side vil fa stadig flere europaeere op pé cyklen

i fremtiden for at styrke deres fysiske og mentale helbred samtidig

Ll
ad
med at miljget skénes. 400
Hele rapporten kan leeses pa https://www.shimano-steps.com/e- H H E E

ago

bikes/europe/en/state-of-the-nation-report, hvor der findes flere o
interessante grafer og udtalelser fra landespecifikke ngglepersoner P e % P a
Kilde: Shimano STEPS ! :

Cycling Frequency
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Rolko Scand

Hvordan begyndte det hele?

Historien om Rolko begynder i 1980, hvor Willi Kohlgriiber efter at
have veeret uafhaengig handelsagent indenfor bl.a. hjulindustrien
siden 1960, stiftede firmaet Rolko Willi Kohlgriiber.

Firmaet var beliggende i Barnhausen, en meget lille landsby i neer-
heden af Borgholzhausen, der ligger mellem Osnabriick og Bielefeld
i Tyskland. Kontorlokalet blev indrettet i stuehuset af en bondegard,
og lageret var i laden pa den modsatte side af vejen.

Willis oprindelige ide var at seelge hjul til industrien, men den spi-
rende rehabiliteringsbranche (rehab i daglig tale) voksede hastigt,

6 CYKELbranchen

Til denne udgave

af fagbladet har vi
veeret pa besgg hos Danske
Cykelhandleres nye leveran-

dgrmedlem, Rolko, for at kunne
fortaelle selskabets historie. Artik-
len er baseret pa et interview
med Henrik Keersvang, Brian
Jensen og René Rimer
Sgrensen.

inavia ApS

TEKST: THOMAS JOHNSEN, DIREKT@R FOR DANSKE CYKELHANDLERE

og her var mulighederne stgrre, kunne Willi se. Der var her et behov
for kgrestolshjul med andre karakteristika sdsom gra, afsmitningsfrie
deek, bedre stgdabsorberende egenskaber samt andre stgrrelser.
Ogséa gnsket om hjul, der ikke skulle se ud som noget, der kom fra en
industrimaskine, var stort. Willi fik via sit netveerk i cykelbranchen og
industrien sammensat et program, der kunne opfylde disse gnsker
samtidig med, at det var en god forretning for ham og Rolko.

[ 1989 flyttede firmaet ind til Borgholzhausen i egen, nyopfgrt byg-
ning i industriomréadet. [ 1990 kom Willis sgn, Achim, ind i firmaet,
hvor Rolko blev omdannet til Rolko Kohlgriiber GmbH.



Produktprogrammet blev udvidet med andre produkter, der passer
til kgrestole, sdsom armpuder i polyuretanskum, svinggafler til for-
hjulene og andre metaldele.

I samarbejde med firmaet Bohle, der stdr bag brandet Schwalbe,
som de fleste kender, fik Willi stor succes med at seelge gré deek til
kgrestolene, og Rolko er den dag i dag en af de stgrste importgrer af
gra deek til Europa.

[ takt med at firmaet voksede, opstod behovet for mere plads, og der
blev bygget yderligere lager og kontor til i 1994.

Onsket om at ekspandere udenfor Tyskland opstod ogsa. Der eks-
porteredes pad daveerende tidspunkt til nogle f& producenter, men
Achim sé, at der var behov for at etablere sig udenfor Tyskland for at
kunne levere hurtigt og for at overkomme de sproglige og kulturelle
barrierer.

Derfor blev Rolko Scandinavia ApS etableret i Silkeborg som det
forste datterselskab. Det skete i slutningen af 1998. I 2000 oprettedes
Rolko Nederland bv i Houten, Holland.

Brian Jensen, der i dag er direktgr i Rolko Scandinavia ApS, kom i
januar 1999 til fra en anden aktgr i branchen, og Henrik Keersvang
har vaeret hos Rolko siden januar 2013. Henrik har mange ar bag sig
i cykelbranchen bl.a. hos A. Winther, HF Christiansen og ScanBike.
Som é&rene gik, blev antallet af producenter indenfor rehabbranchen
stgrre og konkurrencen ligesd. Der var og er til stadighed opkgb
og sammenleegninger. Flere af de helt store spillere etablerede sig
efterhdnden i Asien for at f& omkostningerne ned, og da Rolko som
underleverandgr til disse ikke gnskede at tabe denne omseetning,
oprettede Rolko et datterselskab med egen produktion i Xiamen,
Kina.

Rolko Scandinavia ApS har siden 1998 primeert betjent kunderne i
Danmark. De svenske og norske kunder har vi delt med hovedkonto-
ret i Tyskland alt efter, hvad der var mest optimalt.

Familien Kohlgriiber solgte i 2014 hele koncernen til Indus AG, da
det ikke umiddelbart var muligt at gennemfgre et generationsskifte.
Dermed var fremtiden sikret i mange ar fremover.

Hvorfor blev det denne branche?

Brian Jensen: Tjah, det ene fgrte vel til det andet.......Vi er som
firma klar over, at man ma tilpasse sig den verden, man lever i, for
at bibeholde sin berettigelse. Politiske vinde, teknologisk udvikling,
gkonomi og nu Corona — det er alt sammen noget, der kan ggre nogle
produkter overflgdige eller fremme behovet for andre. Det var ogsa
derfor, at vi for nogle &r siden udvidede vores sortiment med teks-

tilprodukter. Vi inve-
sterede ogsd i vores
egen produktion af
kgrestolsdeek stgbt i
polyuretan og luftdeek
fyldt med polyuretan,
idet behovet herfor eks-
ploderede i Europa. Pa
denne méade kunne vi sikre

os tilstreekkelig kapacitet til de
rigtige priser og i den rette kvalitet.

Hvor er Rolko i dag?

Hovedkontor og centrallager ligger i Tyskland, og vi har stadigveek
vores afdelinger i Kina, Holland og naturligvis Danmark. Alle med
markedstilpasset lager. Vi forsgger at holde lager i Danmark, séledes
vi kan levere til vores kunder fra dag til dag.

Vi har knap 1.000 produkter pa vores b2b-kundeshop og i alt over
7500 artikelnumre i systemet. Er der noget, som vi ikke selv ligger
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og bestillinger leveres fra dag til dag.

~
Jeg kober punkteringsfrie og massive deek til bl.a. koresto-
le og andre el-koretgjer hos Rolko og har rigtig gode erfarin-
ger med deres produkter. De er venlige og imodekommende,
Lars Steenberg, Fri Bikeshop, Gorlev

J

inde med, tager det normalt maksimalt en uge at fa det hjem fra
centrallageret.

Pladsen er ved at veere for trang her i Silkeborg, sa vi er ved at se
péa muligheden for at udvide vores lokaler. Derudover har vi ogsa et
gnske om her i Silkeborg at installere et anleeg, der kan fylde kunder-
nes hjul med RolkoSmart, men det kraever jo ogsa plads.

Udover de europaiske og kinesiske afdelinger, sa har vi i begyn-
delsen af aret etableret os pa det amerikanske marked med ability
products. Vi har overtaget den europeaeiske forhandling af FrogLegs
specialsvinghjul og svinggafler med affjedring i.

Hvad er udfordringerne for jer og branchen?

Vores udfordring er at fa overbevist cykelhandlerne om, at der lig-
ger et potentiale derude og venter pa dem. Sagen er jo desveerre, at
mange kommuner - for at spare - overlader skift af deek, slanger og
hjul til borgeren selv. Nogle steder betaler kommunen for et enkelt
skifte, og derefter er det op til brugeren selv. Denne ved sa ikke, hvor
man kan fa hjeelp.

Her er det, at mange kgrestolsbrugere, deres familie og pargrende
sgger til cykelhandleren. Derfor mener vi, at det som cykelhandler er
med at sla til. Samtidig er der rig mulighed for mersalg: Nar brugeren
kommer ind for at fa lavet en reparation, har vi ogsa produkter som
f.eks. tasker eller beskyttelse imod regn og kulde, som cykelhandle-
ren kan salge med i pakken.

Vi hjeelper gerne med at lave flyere eller lignende, som cykelhandle-
ren kan haenge op pa det lokale plejecenter, og vi barsler med ideen
om at lave et salgsdisplay med et udvalg af produkter pa.

Hvad er jeres strategi i forhold til det?

Vi har pr. 1. august 2020 ansat René Rimer Sgrensen som salger, og
det er meningen, at han skal veere vores mand i marken. Han kom-
mer til at besgge bl.a. cykelhandlere for at udbrede kendskabet til
Rolko og vores produkter.

René vil kunne treene og oplere cykelhandlerne indenfor et nyt
segment, og cykelhandlerne har jo uddannelsen og veerktgjet til naer-
mest med det samme at tage handsken op. For cykelhandlerne vil det
ikke veere raketvidenskab at udvide sortimentet med vores produkter
og servicekoncept.

Hvad gor I for at markedsfere jer?

Vi markedsfgrer os primaert via vores Rolkoshop og vores rolko-dk.
com hjemmeside, og sa hos jer i Danske Cykelhandlere. Vi henviser
sa interessenter til forhandlere i lokalomradet. Vi seelger ikke til pri-
vate - det lader vi vores professionelle partnere om!

Hvorfor har I meldt jer ind hos Danske
Cykelhandlere?

Vi gnsker at udbrede kendskabet til Rolko som firma og igennem
vores medlemskab at forsgge at ggre opmeerksom pé det potentiale,
der ligger for gget omseetning i en ny produkt- og kundegruppe for
cykelhandlerne. Selvfglgelig til gleede for bade os og vores kunder.

CYKELbranchen ansker jer fortsat god vind fremover og takker for, at
[ ville stille op til at fa jeres historie bragt i fagbladet.
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DET ER DA UTROLIGT, HVAD ENS
BRANCHEFORENING KAN HJALPE MED!

Som medlem af Danske Cykelhandlere
far du en lang raekke fordele.

Fa juridisk radgivning hos Danske Cykelhandlere

- Ansaettelseskontrakter - Kgbeloven

+ Personalespgrgsmal og -sager - Markedsfgringsloven

- Elevforhold - Lukkeloven

- Barselsregler - Lejeloven
Bestilling af - Opsigelser - Inkasso
butiksmaterialer
* Servicehzefter Fa adgang til fordelagtige vilkar og priser via de samarbejdsaftaler,
* Salgsnotaer Danske Cykelhandlere har pa bl.a.:
- Arbejdskort .
. Lejekontrakter - Forsikringer . It-progr'flmmer 0 .
. Reparationsfakturaer - Braendstof - Indlgsningsaftaler pa betalingskort
. Gavekort - Finansiering - Kasse- og veerkstedsystemer
. Prisskilte - Matter og hygiejneprodukter - Tyverialarmer, videoovervagning og tagesikring
- Plastposer - Hjemmesider + Mobilpay
- T-shirts - Dokumenter indenfor arbejdsmiljg - Butiksinventar

+ Jobannoncer

COVID-19 materialer

- lad os hjzaelpe hinanden oREaYG 0 UMDk

CORONASMITTE! Hold afstand” badge

e I is hensyn
PaA \;oreskwebshii, kan du bl.a. kebe S — H\%d e )
o Afmaerkningspakke o

e “Hold afstand” badges qzl?,m\wvmls]

e COVID-19 Roll-up COVID-19 Roll-up

e Mundbind

BESKYT DIG SELY

Mundbind 0G ANDRE!

Kig jeevnligt forbi vores webshop, \9 [

da sortimentet bliver udvidet A \"
Afmaerkningspakke

6 stk. afstandsfolier

2 stk. coronaskilte i A3
(inkl. skraber til montering) \/‘

Digitaltryk Odense
v/ Grafisk Produktion Odense Find flere gode priser pa tryksager hos www.digitaltrykodense.dk
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Mavics fremtid

Franske Mavic er en af de eldste europaiske cykelproducenter.
Gennem mere end en menneskealder er de blevet forbundet med
hjul og cykelsport, ikke mindst Tour de France, hvor de har veeret en
fast bestanddel siden lgbets start

Mavic blev grundlagt i 1889, og hvad der startede med nikkel plette-
ring af sma komponenter, udviklede sig snart til en raekke specifikke
dele til cykler. [ 1923 kom feaelge og hjul pd programmet og blev
hurtigt Mavic kendetegn og i mange ar benchmark for alle andre. De
senere ar har Mavic haft det stadig sveerere med den ggede konkur-
rence fra en stadig stgrre antal alternative producenter.

Forst pa aret var der forlydende om, at et amerikansk investerings-
selskab var ved at overtage firmaet, men de trak sig umiddelbart fer,
Covid-krisen for alvor satte ind. Det betgd, at Mavic kort efter gik i
betalingsstandsning.

Siden har der veeret fgrt forhandlinger med forskellige mulige inve-
storer, hvor den franske cykelrytter Bernard Hinault nok er den mest
prominente. Ogsa FOX Components har veeret inde i spillet, men har
siden trukket sig igen.

[ elvte time ser firmaets fremtid og fortsatte eksistens igen ud til at
veere sikret. Den franske investeringsgruppe Bourrelier Group, ejet
af brgdrene Yoann og Jean-Michel Bourrelier. Maske 1& den over-
tagelse naesten i kortene, da Yoann har en fortid som professionel
MTB rytter.
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sikret

TEKST: TORBEN FINN LAURSEN

Det er ikke nogen hemmelighed, at Mavic gennem de senere ar har
fokuseret mere pa sekundeere produkter som sko, tgj og hjelme. De
nye ejere vil fremadrettet til igen at fokusere pa de gamle kernepro-
dukter, hjul, feelge, nav og eger. En strategi, der ligner det vores eget
Lego var igennem for nogle ar siden, og som efterfglgende har givet
positive resultater.

De sekundeere produktkategorier, sko, tgj og hjelme vil gennemga en
kraftig slankekur. Herudover vil det nye Mavic gennemga markante
effektiviseringer:

- (Jget fokus pa forskning og udvikling

- Repositionering af branded gennem rationalisering af produktpro-
grammet og gget kundeservice

- Effektivisering og modernisering af produktionsfaciliteterne

- En mere proaktiv markedsfgrings- og kommunikationsstrategi
med fokus pa store nggle events

- Teet ledelsesstruktur og opfglgning mellem de to Bourrelier brgdre
og en nyudnaevnt direktgr med steerke industrielle kompetencer

- Genoptagelse af samarbejdet med Amer Sports (Salomon group)

For nuveerende er der ingen eendringer omkring distributgrleddet,
som for Nordens vedkommende er Bike Toyz.



SALGES - SALGES - SALGES - SALGES

| forbindelse med en brandskade ensker jeg at afhaende min cykelforretning.

De varer jeg onsker at seaelge er ikke brandskadet.
Det drejer sig om alt i barnecykler, Puky lgbecykler,
City Bike, Shopping, MTB, Racercykler

Elscooter, cykeltilbehar, Cykeltrailer, Mini Crosser, daek og
slanger, havebrugsmaskiner og Stiga keelke.

Har det din interesse kontakt mig pa tIf. 40 94 10 06 - Kjeld Jensen, Skanderborg

Ml%’) i alle modeller!! @D @ ciro

ARMOR HELMET!

Lightweight urban protection!

LEGATPORTIONER FRA

Frits Sgrensens Fond

Fondsbestyrelsen i Frits Sgrensens
Fond har besluttet at uddele et

antal legatportioner a 5.000 kr. i
2020 til =ldre treengende personer,
der driver eller har drevet virksom-
hed i cykelbranchen, eller til enker
efter sadanne personer.

Ansggningen skal sendes til
Danske Cykelhandlere og vzere for-
eningen i hande senest den 15.
november 2020.

Legatuddelingen foretages inden
jul, og kun legatmodtagerne vil fa
direkte besked fra fondsbestyrel-
sens direktgr Troels Mygind.

LAZER

USE YOUR HEAD

Lazer distribueres af Shimano Nordic Danmark

Ansggningsskema

kan rekvireres hos

Danske Cykelhandlere

Niels Bohrs Alle 181,

5220 Odense S@

tif. nr. 65 92 33 00
info@danskecykelhandlere.dk
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AF THOMAS JOHNSEN, DANSKE CYKELHANDLERE

Fa certifikatet

DIN CYKELFAGMAND

ELITE

6 er blevet godkendt. Skal din forretning veere den neeste?

Husk at Danske Cykelhandlere har etableret en overbygning pa de 5 - Politik for klagehandtering og behandling af reklamationer
stjerner, der pt. maksimalt kan opnés under cetrtificeringsordningen

- P lehandb
"Din Cykelfagmand”. ersonalehandbog

- Forretningen skal afholde personalemgder med protokol mindst
4 x arligt
Som ordet "ELITE” viser, er "TDIN CYKELFAGMAND - ELITE” for de,

der gnsker at tilhore det overste segment og have de ypperste pro- Safremt du gnsker at blive certificeret under ordningen "DIN
cesser og arbejdsgange i branchen. Derfor stilles der skrappe krav, CYKELFAGMAND - ELITE", skal du rette henvendelse til Danske

som alle skal opfyldes for at f& certifikatet. Kravene er: Cykelhandlere for at fa et ansggningsskema. Nar ansggningsske-
maet er udfyldt og indsendt til Danske Cykelhandlere, vil Danske
Cykelhandlere sgrge for at du far besgg af en uvildig auditgr, der gen-

- Du opfylder kravene til at vaere 5-stjernet cykelhandler
nemgar din butik og dit veerksted for at se, om du lever op til kravene.

- Bodyscanner eller andet elektronisk udstyr til udmaling

af stelhgjde og seeder
- TV til servicefilm, store reklamer Hvis du opnar certificeringen opnar du bl.a. ret til
- idin butik at ophaenge et laekkert skilt med belysning

- Hjemmeside og e-mailadresse
og teksten "DIN CYKELFAGMAND - ELITE”

- Cykelparkering til kundecykler

- Kaffe- og vandbar 0g

+ Prgverum, hvis der forhandles tgj - at bruge ordene "DIN CYKELFAGMAND - ELITE”
- Rensebar, ultralyd i din markedsfgring.

- Luft til kundecykler dggnet rundt

+ Profil-/firmatgj Et ELITE -skilt koster kr. 2.500 + mom:s.

- Lanecykler Hertil kommer udgifter til auditgrbesgg.

+ Altid gratis cykeltjek
- IT-kassesystem

- Indehaver har gennemfgrt et lederkursus af mindst en dags
varighed
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LADCYKLER OG CYKELANHANGERE

_ www.christianiabikes.com
BBl Tif. 56 96 67 00 info@christianiabikes.com

Knog distribueres af Shimano Nordic Danmark

Spclrxpres - din finansieringspartner

Nemme og hurtige finansieringslesninger til dine kunder

Mere salg og indtjening i din butik og pa din webshop

Attraktive lanemuligheder - ogsa rente-og gebyrfrit

Kontakt din lokale konsulent for mere info

Jylland (‘\ Sjeelland & Fyn
IVER C. RAUN T ANDERS T. NIELSEN
KONSULENT F KONSULENT

{ MOBIL 2210 2484 * : MOBIL 2210 2482
. i ICR@SPARXPRES.DK ' : ATN@SPARXPRES.DK
Sparxpres — Adelgade 8 — 7800 Skive — info@sparxpres.dk - T: 9616 1329 - www.sparxpres.dk

SPARXPRES er en del af Spar Nord Bank og har leveret forbrugsfinansiering gennem dansk detailhandel i mere end 25 &r og samarbejder med en rakke af de storste butikker,
webshops og kader i Danmark.
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TEKST: TORBEN FINN LAURSEN
GRAFIK: CYCLING SPORT GROUP

Cycling Sports Group
torhandler strategi

De to cykelbrands Cannondale og GT Bicycles hgrende under
Cycling Sports Group, der igen ejes af Dorel Sports, vil i fremtiden ga
vaek fra den traditionelle struktur for lancering af nye modeller i lgbet
af &ret, og vende sig mod en model, der tager udgangspunkt i det
traditionelle kalenderar. 1 gjeblikket lancerer de fleste brands nye
modeller hen over sommeren. Ud fra en raekke tilbagemeldinger fra
forhandlerne, vil Cannondale og GT lave om pa lanceringcyklussen.
Fremover vil de to cykelbrands tage ordrer i fjerde kvartal fra for-
handlerne, hvorefter de nye modeller vil tilga butikkerne i starten af
det nye ar.

Den primeere grund for denne &ndring er, at mange forhandlere fgler
sig tvunget til at seette prisen ned pa deres varer ved starten af en ny
saeson for at tsmme deres lagre, inden de nye modeller kommer i
lgbet af sommeren.

Nuveerende

Den nuveaerende Coronakrise har yderligere forsteerket denne udvik-
ling, sa i forbindelse med det nye lederskifte, har Cannondale og GT
fremskudt den oprindelige tidsplan for introduktion af den nye for-
retningsmodel og prgver samtidig hermed ogsé at leegge pres pa den
gvrige branche for at skifte gear.

[ en pressemeddelelse star bl.a "We will take a leadership position
in changing a broken system that continually leads to inventory and
cash flow issues for both suppliers and retailers."

Cannondale papeger, at Coronakrisen ikke er udslagsgivende for
deres nye strategi, men den har veeret medvirkende til at introdu-
cere den hurtigere end oprindelig planlagt. Dette har gjort, at de
har kunnet komme af med de gamle modeller hurtigere. Det har sa
ogsé betydet, at mange forhandlere nu mangler de nye modeller til
sommersalget.

Fremtidig

Cycling Sports Group heevder, at den nye forretningsmodel giver 4

fordele for forhandlerne.

1. Forbedrede marginer - Forhandlere kan szlge cykler til fuld pris
hele aret uden behov for rabat i foraret for at tsmme lagre.

2. Stgrre beholdning ved begyndelsen af &ret - Forhandlere vil have
lager af nye cykler, nar forarsseesonen starter, og vil vaere klar til
hgjdepunktet om sommeren.

3. Nemmere at styre sin forretning - Forhandlere kan fokusere pa at
servicere og salge til deres kunder om sommeren, fremfor for at
deltage i produktlanceringer.

4. Innovation tilpasset forbrugernes efterspgrgsel - Cannondale
og GT mener, at de fleste forbrugere er mest opmaerksomme pa
nyheder i starten af seesonen, nér de nye produkter netop er ble-
vet frigivet.

Ud over dette vil CSG fremover kun opdatere deres entry- og mel-
lemklassemodeller hvert andet og tredje ar. Den model har vi ogsa
set andre ggre, f.eks. Tern Bicycles. Der vil veere sendringer i hele
produktpaletten, men primeert i farveskifte, mens de grundleeggende
specifikationerne vil veere de samme.

Der vil naturligvis veere nogle ulemper ved den nye model. Den stgr-
ste er, hvis der sker eendringer pd komponentomradet midt pa saeso-
nen fra underleverandgrerne pa f.eks. geargrupper og affjedring. Her
vil produkterne s& fremsta en smule mindre attraktive i forhold til
konkurrenterne. CSG er naturligvis klar over dette, men haber kva
deres stgrrelse, at de kan fa flere af de store komponentfabrikanter
til at fglge efter.

De fgrste synlige tegn pa den nye forretningsmodel er allerede nu
tradt i kraft pa deres produkthjemmesider. Cannondale/GT holder
deres forste forhandlerproduktpreaesentationer, efter den nye model,
i starter af oktober med praesentation af denne sasons og naeste
seesons nye produkter.

Bn  Mar My hd Sep Mew  Jan  Mar  May bd Sep Mw lan

Mol Year
Tearmition

Bap  Pw dw
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Spgrgsmal og svar om
trepartsaftalen om AUB m.v.

Spergsmal 1: Hoorndr er en elevaftale “indgdet” i aftalens forstand?
Svar: Aftalen regnes som indgaet, nér eleven starter pa virksomhe-
den og far lgn.

Spergsmal 2:Gives der bonus for EGU-elever?

Svar: Erhvervsgrunduddannelsen (EGU) for FGU-elever er ikke
omfattet af Trepartsaftalen om ekstraordineer hjeelp til elever og
leerlinge samt, da uddannelsen ikke er omfattet af AUB-ordningen.
Ny aftale (18.6. 2020) - For ogsa at styrke EGU-elevernes mulighed for
at fa en praktikaftale med en virksomhed, indfgres et ekstra tilskud
til private arbejdsgivere for nye egu aftaler med virksomhedspraktik,
som indgas i resten af 2020. Tilskuddet vil blive udmgntet som et til-
leeg til den eksisterende bonusordning pa egu.

Spergsmal 3: Hoad forholder aftalen sig til voksenlcerlinge?

Svar: Voksenleerlinge vil have ret til tilskud fra trepartsaftalens
ordning - og have mulighed for samtidig at modtage voksenleerlin-
getilskuddet.

Spergsmal 4: Geelder muligheden for tilskud ogsa i provetiden?
Svar: Ja.
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Spgrgsmal 5: Skal virksomheden soge, eller udbetales tilskuddet
automatisk.

Svar: Det bliver en automatisk Igsning for udbetalingerne, der hand-
teres af AUB, sa | ikke skal sgge for tilskud til jeres elever.

Spgargsmal 6: Kan en eksisterende kort aftale erstattes af en restlcere-
aftale — med 90 pct. refusion?
Svar: Ja. En restleereaftale betragtes som en ny aftale.

Spergsmal 7: Hvordan beregnes lontilskuddet — indgar alle lonele-
menter herunder overarbejdsbetaling, fritvalgskonto osv.?

Svar: Tilskud beregnes pa baggrund af faktisk lgn (alle lgndele
inkl. pension og frit valg). Overarbejdsbetaling kan ikke forventes
inkluderet.

Spergsmal 8: Hoorndr vil lenrefusionsordningen veere i funktion?
Svar: Det forventes, at udbetaling vil ske ad flere omgange med en
forste udbetaling primo september med — formentlig — en efterfgl-
gende regulering/udbetaling senere pa aret og endelig opggrelse i
Igbet af fgrste halvar 2021. Endelig tidsplan afheenger dog af syste-
mudvikling til hdndtering af det, og skal derfor tages med forbehold.
Kilde: Dansk Erhverv
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Nyt midlertidigt Igntilskud

Fra 1. maj til 31. december 2020 far private arbejdsgivere automatisk et midlertidigt lgntilskud for elever - ud
over lgnrefusionen fra AUB og praktikbonus fra Praktikplads-AUB. Det betyder, at | kan fa deekket det meste

af jeres lgnudgifter i resten af 2020.

Stgrrelsen pa lgntilskuddet afhaenger af

uddannelsesaftalen. I far:

- 75% af elevlgnnen for de elever, som I allerede har ansat.

- 90% af elevlgnnen for nye ordineere uddannelsesaftaler, der starter
fra 1. maj 2020.

- 45% af elevlgnnen for nye elever med korte uddannelsesaftaler, der
starter 1. maj 2020 eller derefter. Det er et krav, at | ikke tidligere har
haft en kort uddannelsesaftale med samme elev.

Det er veesentligt at veere opmaerksom p4a, at de nye lgntilskudsord-
ninger ikke kun indeholder tilskud til nye aftaler, men ogsa til de
aftaler, der allerede er indgaet eller i gang.

[ far kun lgntilskud for de perioder, hvor eleven er i praktik. Under
skoleophold fér [ forhgjet lgnrefusionssatsen med 20 pct. for ordi-
nere uddannelsesaftaler, kombinationsaftaler og restuddannelses-
aftaler i resten af 2020.

I far automatisk udbetalt lgntilskuddet

Det midlertidige lgntilskud bliver udbetalt automatisk til jeres Nem-
Konto, sa I skal ikke sgge om det. Bgrne- og Undervisningsministeriet
og AUB arbejder péa at fa ordningen i gang hurtigst muligt.

Forste gang 1 far lgntilskuddet er forventelig i september 2020. Her vil
| fa lgntilskuddet med tilbagevirkende kraft fra 1. maj 2020.

Sadan beregner AUB lgntilskuddet

Nar AUB beregner jeres lgntilskud, ser de pa, hvilke elever | har og
den lgn, I har indberettet for eleven til Skattestyrelsens elndkomst-
register. | kan dog ikke fa lgntilskud for elever, hvis I modtager lgn-
kompensation fra Erhvervsstyrelsen i samme periode.
Lontilskuddet er midlertidigt og geelder fra 1. maj 2020 til og med 31.
december 2020. Alle virksomheder i den private sektor er omfattet
af ordningen.

Seerligt om voksenleerlinge
-+ Voksenlarlinge vil have ret til tilskud fra trepartsaftalens ordning —
og have mulighed for samtidig at modtage voksenlarlingetilskuddet.

Andre tiltag
[ resten af 2020 vil AUB-bidraget sattes ned — mere om dette senere.
Kilde: Dansk Erhverv
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PRESSEMEDDELELSE

LOOK og Cycle Service Nordic udvider samarbejdet
til det danske marked, hvor Cycle Service Nordic nu
er eksklusiv distributgr af LOOK pedaler og klamper

Cycle Service Nordic har haft distributio-
nen af LOOK pedaler og klamper i Norge,
Sverige og Finland siden 2019. Danmark
blev tilfgjet 1. juli, 2020.

Den 9. juni 2020 — Nevers, Frankrig: LOOK
er stolte af at annoncere udvidelsen af
partnerskabet med Cycle Service Nordic.
Tilfgjelsen af Danmark udvider det franske
brand’s reekkevidde i Skandinavien.
Partnerskabet sikrer distributionen af peda-
ler og klamper i Danmark, Norge, Sverige
og Finland og belyser LOOK’s engagement
i Skandinavien.

LOOK’s pedaler inkluderer Keo-linjen,
som er designet til landevejen og X-track
linjen, som er designet til mountainbike
og gravel. Derudover distribueres EXAXT,
som er LOOK’S pedal-wattmaler, og GEO
TREKKING linjen, som henvender sig til
commuting og trekking segmentet.
PEAKBIKE fortsaetter som distributgr af cyk-
ler, rammer og komponenter fra LOOK.

Sébastien Coué, LOOK salgs-

og marketing direktor

“LOOK er stolte af at veere et globalt brand
med denne raekkevidde og popularitet, som
vi har opnéet ved at veere dedikeret til pro-
duktinnovation og ekspertise. Dette inklu-
derer naturligvis det Skandinaviske marked,
som har vist stigende interesse for LOOK de
seneste ar.

Vi gleeder os over dette samarbejde med
Cycle Service Nordic, som er en af mar-
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kedslederne i Norden inden for distribution
af cykeldele og tilbehgr. Det betyder, at
LOOK kan drage fordel af Cycle Service
Nordics hgje serviceniveau og dedikerede
stgtte til deres forhandlere. Vi er sikre pa,
at partnerskabet kommer til at skabe veerdi
for nutidige og fremtidige forhandlere i
Danmark, Sverige, Norge og Finland. Vi
gnsker at bekreefte vores engagement til
Skandinaviske forhandlere ved at veelge
Cycle Service Nordic som distributgr af
LOOK”

Martin Ringsted Anhgj,

Cycle Service Nordic

- Head of brand management
“Pedalkategorien er yderst vigtig for enhver
cykelforhandler. Derfor er det naturligvis
afggrende, at Cycle Service Nordic kan
deekke ethvert behov indenfor denne kate-
gori. Vores strategi er derfor tydelig: Vi vil
kunne tilbyde vores forhandlere de bedste
brands i hver produktkategori.

LOOK har lenge veeret first-mover pa lan-
devejen med KEO-linjen. Vi synes tillige, at
X-track linjen demonstrerer LOOK's evner i
design og innovation, og skaber veerdi over
hele linjen pa markedet for klik-pedaler —
ikke kun pa landevejen. Vi er overbeviste
om, at LOOK giver os den mest omfattende
afdeekning af markernes behov indenfor
pedal-kategorien.”

PRESSEMEDDELELSE
Akku Vision Nordic ApS

Akku Vision GmbH (tidligere E-Bike Vision
GmbH), som er den fgrende producent af
batterier til el-cykler i Tyskland, &bner skan-
dinavisk salgskontor.

Akku Vision GmbH leverer kvalitets batte-
rier til elcykler. Batterierne er fuldt kompati-
ble med alle fgrende meerker sdsom Bosch,
Panasonic, Yamaha. Grundet en unik soft-
ware og den nyeste Li-lon teknologi kom-
mer alle batterier med udvidet reekkevidde
og op til 745-watt timers kapacitet.

Over hele Europa er markedet for kvalitets
batterier i kraftig veekst og derfor abner
Akku Vision GmbH (tidligere E-Bike Vision
GmbH) nu deres andet salgskontor udenfor
Tyskland (efter Schweitz).

“Vi har leenge gerne ville udvide vores for-
retning med markederne uden for Tyskland,
og Skandinavien er et af de mest inter-
ressante markeder nar det drejer sig om
el-cykler. Landende i Skandinavien har en
lang historie for at bruge cyklen til bade
transport og til fritid. Vi vil gerne veere
en del af dette. Derfor vil vi nu tilbyde
vores kvalitets batterier til forhandlerene i
Skandinavien.” — udtaler Kim

Madsen CSO ved Akku
Vision GmbH.

“Vores skandinavi-

ske kontor &bner
under ledelse af

Lars  Nygaar